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Cilem pozndmek je pomoci studentum s piipravou na prezentaci na VSPEE tak,

aby studenti jednoduse zvladli seznamit posluchace s obsahem prezentovaného ¢lanku a
aby se vyhnuli pfipadnym problémum. Na konci dokumentu jesté odkaz na to jak Cist
akademické clanky:.
Posluchaéi Pravdépodobné ta tplné nejdulezitéjsi rada pro vSechny prezentace (ale
i psané texty) v zivoté je: znejte svoje posluchace (a Ctendre) a prizpusobte jim svoji
prezentaci. Nékteré piiklady jsou do oc¢i bijici: pokud chce byt soudce pochopen a je
dostatecné rozumny, tak jeho projev (struktura, volba slov, duraz na klicové informace,
zasazeni do kontextu) k intelektudlné slabsimu pachateli ndsilné trestné ¢innosti nebude
mit stejnou podobu jako projev k vystudovanému préavnikovi. Podobné naptiklad lékat
¢i politik méni (by mél ménit) svuj projev podle posluchacu. Méné viditelné piiklady
jsou profesni rozdily posluchacu. Prezentace pro ekonomy v USA, v Itélii ¢i v Tokyu si
budou svoji strukturou podobnéjsi nez prezentace pro ekonomické a pravni auditorium na
stejné fakulté. Nepochopeni nebo ignorovani rozdilnych ocekavani posluchacu k tspésné
prezentaci nepovedou.E]

Rozdily jsou nepochybné v terminologiﬂ ve struktufe prezentace, ale napiiklad i
v designu slidu. Ekonomové (a akademici obecné) jsou zpravidla konzervativnéjsi nez
business prostiedi, ocekéavaji tak slidy bez zbyteénych obrazki ¢i efektt[]

Mnoho pravidel (napf. srozumitelné a prehledné slidy) vsak plati pro vSechny druhy

prezentaci bez vyjimky.

*Za komentafe dékuji Vladimirovi Novakovi a Vitovi Titlovi.

tPf{pominky, chyby a pieklepy prosim hlaste na soltesm@prf.cuni.cz

1V nékterych kulturidch a profesich je feénik zodpovédny za pochopeni posluchaét. Pokud posluchaé
prezentaci nepochopil, je to vase chyba.

2Zkuste se nékdy zeptat pravnika a ekonoma jestli veiejné zakdzky jsou aukce nebo ne.

3Ekonomové navic na tvorbu prezentaci pouzivaji INTEX,


https://michalsoltes.github.io/Files/HowToPresent_Notes.pdf

Struktura prezentace [ Ekonomie je v porovnani s ostatnima spolecenskovédnima
oborama velmi pfim4 a rychld. Dulezité informace je nutné predstavit hned na zacatku.
Poslucha¢ ocekava, ze do 10 minut od vas uslysi: a) big picture i.e., zafazeni projektu
do kontextu (regulace zbrani je ¢asto konfliktni otdzka, zel vime jen méalo vime o vlivu
regulace na trestnou ¢innost); b) research question i.e., o ¢em je prezentace a to velmi
explicitné: tento ¢lanek studuje: (jak regulace zbrani ve staté XX v roce YY ovlivnil pocet
trestnych ¢inu); c¢) findings i.e., co ¢lanek nasel: (zvysSeni regulace zbrani snizilo pocet
trestnych ¢inu o ZZ %); d) methods i.e., jak autoti postupovali, aby polozenou otdzku
zodpoveédeéli (rozdil v poklesu trestnych ¢inu ve staté XX oproti poklesu ve stéte CC); e)
why should we care? i.e., proc je ten ¢lanek a predevsim vysledek dulezity pro pochopeni
fungovani svéta (kvantifikace dopadu regulace zbrani na trestnou ¢innost je zasadni pro
vyhodnocené takové politiky; jak je ndkladné drzeni zbrani neregulovat). Body a) az e)
nemusi jit v tomto poradi a v nékterych pripadech se mohou vyrazné prolinat.

Ve zbytku prezentace se pak ocekavd, ze popiSete detailnéji cely clanek. Zpravidla jde
o informace, které posluchac¢i pomohou pochopit, co presné autori délali: data, institu-
cionalni prostiedi, metodologii, pripadné teorii a mechanismus jednotlivych namétenych
efektt. Dale muzete diskutovat externi validitu, implikace pro zavadéni podobnych poli-
tik, pripadné poukéazat na nedostatky toho ¢lanku. Struktura zbytku prezentace je rela-
tivné volnéjsi, ale méla by odpovidat tomu, co je dulezité v samotném textu. V prezentaci
nemusi a casto ani nemuze byt vSe, co je v ¢lanku. Je na vés, abyste vybrali to dulezité.

Prezentace je hra o pozornost lidi. Dobra prezentace si je védoma omezeni pozornosti
lidi a pracuje s tim. Uzitec¢ny zpusob prezentovani je vyuzit jeden ilustrativni priklad,
ke kterému se lze po celou dobu prezentace vracet a ktery velmi dobfte ilustruje intuici.
Takovy piiklad je zpravidla az détsky zjednodusSeny, pozor ale, aby byl spravné zjed-
noduseny. Dobie pripravené slidy umoznuji posluchacum se zorientovat i kdyz na 30
vtefin ztrati pozornost. Pokud jde o pocet slidu, pak na 40 minut doporucuji maximalné
20 slidu.

Grafy Grafickd podpora je zpravidla velmi uziteéné a srozumitelny graf urychli vysvétlovani
o jednotky minut. Nakreslit srozumitelny graf vsak neni samoziejmost. Popis os, znaceni
¢i legenda je nutnost. Nikdy neptedpokladejte, ze je graf srozumitelny bez vysvétlujiciho
komentaie. V momenté, kdy se na slidu objevi graf, je potieba jej popsat a vysvétlit: co
jsou osy; co se v grafu déje; a co si myslite, ze graf fika. Momentem, kdy se objevi graf

na slidu, posluchace nic jiného (tedy véetné toho, co fikate) nez graf stejné nezajima.

Co délat

4Pfedpokladdm empiricky élanek.



e Dostatecné velké pismo na slidech, tabulky a grafy. Slidy musi byt ¢itelné i z posledni
rady.

e Ndzvy slidu jsou informativni o obsahu slidu a poméhaji vam ptedat informaci,

kterou na slidu predat chcete.
e Zasadni informace musi byt na slidu i v mluveném slovu.
e Zasadni myslenky a vysledky béhem prezentace nékolikrat zopakujte.

e Piiprava - odiikejte si prezentaci cviéné, idealné nékolikrat.

Co nedélat

e Nikdy by se vam nemélo stat, ze vyznamnd ¢ast posluchacu ani po 15 minutach

nechape o ¢em mluvite, co je vyzkumna otazka a pro¢ tam vlastné maji sedét.
e Nedavejte vsechen text do slidu - neméjte prehusténé slidy.

e Neotacejte se zady ani bokem k publiku a uz viibec nemluvte kdyz jste zady; stejné

vas nikdo neuslysi.
e Nepietahujte cas. Nékde vam moderatoti ukonéi klidné uprostied myslenky.

e Zkuste se vcitit do posluchace, jestli nedélate néco, co by vas jako posluchace otra-

vovalo.

e Cilem neni se prezentaci nasprtat a odiikat jako kolovratek. Rychle a monoténné

odrikanym prezentacim nikdo pozornost vénovat nebude.

e Vyvarujte se prazdnych (vsuvkovych, vyplakovych) slov a zvuku (jako, vlastné,

ehm,..)

Dalsi zdroje jak prezentovat Prikladam nékolik dalsich zdroju. Méjte na paméti, ze

nékteré z jejich doporuceni jsou relevantni pro jiné situace nez je prezentace na VSPEE.

e Top Ten Tips for Giving an Effective Presentation - American Economic Association

Tips on How to Avoid Disaster in Presentations - Monika Piazzesi (University of Chicago)

How to Give an Applied Micro Talk - Jesse M. Shapiro (Chicago Booth and NBER)

Some Pointers For Preparing Presentations - Florian Zettelmeyer (UC Berkeley)

How to Give a Good Presentation - (Princeton)

3


https://www.aeaweb.org/content/file?id=651
https://economics.ucla.edu/wp-content/uploads/2016/10/piazzesi.pdf
https://www.brown.edu/Research/Shapiro/pdfs/applied_micro_slides.pdf
https://are.berkeley.edu/documents/jobmarket/On_presentation.pdf
https://www.princeton.edu/~archss/webpdfs08/BaharMartonosi.pdf

e Rules for Presentation by Matthias Doepke (Northwestern University)

e Some rules that I made for myself as a presenter...Carlisle Rainey (Assoc Prof., Political Science

Jak cist akademické clanky

e How to Read (and Understand) a Social Science Journal Article

e How to Be a Smart Consumer of Social Science Research



https://faculty.wcas.northwestern.edu/mdo738/presentation_rules_2012.pdf
https://twitter.com/carlislerainey/status/1744335645361778954?t=Ugc8JfghysWJ3cbKp4Kfew&s=03
https://www.icpsr.umich.edu/files/instructors/How_to_Read_a_Journal_Article.pdf
https://hbr.org/2018/07/how-to-be-a-smart-consumer-of-social-science-research

